Сбор коммерческих предложений 
на оказание услуг по разработке бизнес-плана для оценки целесообразности

 реализации инвестиционного газового он-сайт проекта с использованием

 воздухо-разделительных установок с проведением расчета окупаемости 

в целях дальнейшего привлечения финансирования 
1. Заказчик - структурное подразделение ГАУ ВО «Мой бизнес» - отдел Центр поддержки предпринимательства Волгоградской области. 
2. Объем и сроки оказания услуги: 1 бизнес-план в соответствии с требованиями данного технического задания, срок с даты заключения договора по 10.11.2021 г. 
Бизнес-план разрабатывается на основании информации, предоставленной субъектом МСП. Исполнитель обязан провести дополнительный сбор информации, путем организации экспертных интервью, анализа статистической информации и общедоступной информации, а также произвести экономические, финансовые и иные расчтеты, с целью подготовки бизнес-плана в соответствии с требованиями к бизнес-плану, изложенными в Приложении №1. 
3. Требования к потенциальному Исполнителю:
· наличие права и опыта потенциального исполнителя на оказание подобного рода услуг.
· отсутствие неисполненной обязанности по уплате налогов подлежащих уплате в соответствии с законодательством РФ по налогам и сборам;
· юридические лица не должны находиться в процессе реорганизации, ликвидации, банкротства. 

Примечание: Заказчик вправе сделать запрос о предоставление сведений из ЕГРЮЛ/ЕГРИП о конкретном юридическом лице/индивидуальном предпринимателе в форме электронного документа по системе межведомственного электронного взаимодействия с целью проверки потенциального Исполнителя на предмет наличия видов деятельности по ОКВЭД, дающих право на оказание подобного рода услуг.

4. Срок и условия сбора коммерческих предложений - сбор коммерческих предложений осуществляется с «28» сентября 2021 г. по «4» октября 2021 года (до 9.00)  по электронной почте cpp34@volganet.ru.

Обязательно наличие в коммерческом предложении следующей информации:

· наименования услуги;

· количество услуг;

· ценовые параметры (за единицу, общая стоимость);
· контактные данные представителей исполнителя;
· опыт выполнения аналогичных работ по подготовке/оценке бизнес-планов. 

На этапе заключения договора, по согласованию сторон, возможно внесение корректировок в техническое задание, не влияющих на стоимость выполняемых работ.
Потенциальный исполнитель подтверждает и гарантирует достоверность сведений, представленных им в коммерческом предложении и приложениях к нему в соответствии с действующим законодательством РФ, а также дает согласие на обработку, использование, распространение (включая передачу, размещение персональных данных в информационных системах, информационно-телекоммуникационных сетях, в том числе в сети Интернет), ознакомление с персональными данными неопределенного круга лиц в соответствии с Федеральным законом от 27 июля 2006 года № 152-ФЗ «О персональных данных».

          Обработка персональных данных осуществляется с целью ведения реестра исполнителей по предоставлению услуг для производственных субъектов малого и среднего предпринимательства Волгоградской области.
5. Потенциальный исполнитель уведомляет Организатора отдельным письмом на фирменном бланке, что обязуется не состоять в одной группе лиц с потенциальными получателями услуг в 2021 календарном году (в случае, если уведомление ранее не подавалось).
Примечание: в ходе заключения договора на оказание услуг Исполнитель в обязательном порядке уточняет и согласовывает окончательное техническое задание с ГАУ ВО «Мой бизнес» и получателем услуги.

6. Контактные данные организатора: 
Центр поддержки предпринимательства Волгоградской области
Рабочий телефон (8442) 32-00-06.

E-mail: cpp34@volganet.ru. 

Приложение № 1

РУКОВОДСТВО ПО ПОДГОТОВКЕ БИЗНЕС-ПЛАНА
Бизнес-план – один из основных документов заявляемого проекта, документ, дающий развернутое обоснование проекта и возможность всесторонне оценить эффективность принятых решений, планируемых мероприятий, риски инвестиций в проект.
Бизнес-план предоставляется на этапе подготовки проекта к комплексной экспертизе. Он должен быть адресован экспертам и потенциальным инвесторам, и будет использоваться последними при формировании выводов о возможности финансирования рассматриваемого проекта и подготовке необходимых экспертных заключений.

Бизнес-план должен:

· показать, что продукт проекта найдет своего потребителя, установить емкость рынка сбыта и перспективы его развития;

· раскрыть затраты, необходимые для изготовления и сбыта продукта проекта;

· обосновать прибыльность будущего производства и показать его эффективность для предприятия (инвестора), для местного, регионального и государственного бюджета.

Требования к документу изложены в виде плана и раскрывают основные блоки вопросов, ответы на которые должен содержать бизнес-план проекта.

При составлении Бизнес-плана необходимо указывать ссылки на первоисточники информации. Следует отдавать предпочтение тем источникам, данные которых могут быть признаны достоверными и объективными: официальная статистическая информация, актуальная нормативно-правовая документация, данные специализированных отраслевых изданий и Интернет-ресурсов, информация общепризнанных аналитических агентств.

1. БИЗНЕС-ПЛАН

1. РЕЗЮМЕ

· Краткое описание проекта (1 страница).

· Цель проекта.

· Краткое описание предлагаемого к производству продукта проекта и этапа, на котором находится разработка. Выделение границ (периметра) проекта, заявляемых как цель финансирования со стороны Фонда.

· При условии, что программа финансирования предполагает специальное обоснование (потенциала импортозамещения, соответствия проекта наилучшим доступным технологиям и др.) – обоснование такого соответствия. Соответствие применяемых в проекте технологий/оборудования перечням, содержащимся в информационно-технических справочниках по наилучшим доступным технологиям, разработанным в соответствии с постановлением Правительства Российской Федерации от 23.12.2014

№ 1458. Справочники НДТ размещены в свободном доступе на сайте Росстандарта (www.rst.gost.ru), их перечень регулярно дополняется и охватывает все большее число отраслей. Актуальный адрес размещения справочников: https://www.gost.ru/portal/gost/home/activity/NDT.

· Основная информация по рынкам сбыта продукта проекта: емкость, динамика и перспективы развития.

· Краткое описание деятельности Заявителя и схемы реализации проекта.

· Данные о компетенциях Заявителя и основных соисполнителей в проекте. Наличие опыта работы в отрасли, информация о ранее выполненных соисполнителями проектах аналогичного профиля, их деловой репутации (в случае, если поставщики/подрядчики уже определены). Персонал, участвующий в проекте.

· Общий бюджет проекта с выделением доли финансирования со стороны Фонда.

· Схема и сроки участия Фонда в проекте.

· Планируемые результаты реализации проекта.

2. ИСТОРИЯ И ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ ПРОЕКТА, ЕГО РАЗВИТИЕ

2.1. Предыдущие стадии проекта.

· Основные этапы.

· Инвесторы.

· Исполнители.

· Размер и структура понесенных затрат.

2.2. Описание проекта.

· Описание периметра проекта: определенный приказом по предприятию перечень задействованных в проекте структурных подразделений пред приятия, видов продукции, которые затрагиваются проектом, структурных подразделений и сотрудников, участвующих во внедрении проекта (проектная команда).

· Описание продукта проекта и области его применения.

· Целевая аудитория и основные сегменты потребления.

· Описание общего технического уровня технологии и продукта проекта.

· Описание планируемых результатов.

· Свойства и технические параметры, сравнение с аналогами, уникальность
· Примерная себестоимость и ее составляющие.

· Модель получения дохода от продажи продукта проекта.

2.3. Дальнейшее развитие проекта.

· Описание следующих стадий работ по проекту, включая закупку и наладку необходимого оборудования, запуск продукта проекта в серийное производство и выход на рынок.

· Предполагаемый объем продаж.

3. АНАЛИЗ ЦЕЛЕВОГО РЫНКА

3.1. Российский рынок.

· Общее описание целевого рынка.

· Оценка объема рынка.

· Структура и тенденции рынка.

· Сравнительный анализ основных продуктов-конкурентов.

· Описание текущей и прогнозной доли рынка.

· Основные технологии производства.

· Основные компании-конкуренты на рынке, потенциал импортозамещения продукта и планируемая доля замещения импорта компанией.

· Описание целевой аудитории – потребителей продукта проекта.

· Тенденции развития рынка и прогноз к концу проекта.

4. ОСНОВНЫЕ ЗАДАЧИ ПРОЕКТА И ЭТАПЫ

4.1. Организационные задачи.

4.2. Научно-технические задачи.

· Основные технические проблемы и задачи.

· Пути решения, в т. ч. альтернативные. Обоснование предлагаемых научных методов и подходов, технологических основ.

· Оценка возможности решения научно-технических задач.

· Оценка сроков решения задач.

· Выделение и описание ОКР проекта.
4.3. Инфраструктурные задачи (обеспечение ресурсами).

· Ресурсы, привлекаемые для реализации проекта (с обоснованием).

· Анализ производственной площадки (достаточность, расположение, инфраструктура, коммуникации, изношенность, необходимые изменения).

· Анализ рынка ключевого сырья.

· Производственно-технологическое оборудование.

· Другие требуемые нефинансовые ресурсы.

· Предложения по обеспечению ресурсами. План строительства/ремонта/ поставок

4.4. Производственные задачи.

· Производственный план.

· Обеспечение комплектующими и сырьем. 
4.5. Маркетинговая стратегия и задачи.

· Сравнительный конкурентный анализ продукта проекта.

· Информация о предварительно согласованных или гарантированных

объемах закупок (потенциальный/необходимый портфель заказов).
4.6. Кадровые задачи.

· Существующая команда разработчиков и ключевых специалистов. Опыт выполнения командой аналогичных работ, результаты данных работ.

· Необходимые кадровые ресурсы.

4.7. Описание основных этапов проекта.

· Календарный и сетевой график реализации проекта с указанием промежуточных результатов, достигаемых на каждом из этапов по каждой из задач.

· Взаимосвязь различных задач и результатов их решения.

· Ключевые точки контроля.

4.8. Система отчетности и контроля реализации проекта.

4.9. Система лицензирования (разрешительных процедур) в отношении технологии, выпуска продукта проекта, иных процедур.

· Перечень процедур, необходимых для сертификации продукта проекта.

· Перечень процедур и планов их выполнения для получения лицензий и разрешений на производство продукта проекта.

· Нормативная база (перечень действующих нормативных актив, регулирующих деятельность в отрасли в части лицензирования, получения раз решений).

5. ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН

5.1. Принятые исходные данные.

· Текущее финансовое состояние Заявителя.

· План производства/сбыта, динамика по годам.

· Профиль цен на продукт проекта, динамика по годам.

· Профиль производственных затрат, динамика по годам.

5.2. Профиль инвестиционных затрат по годам. Бюджет проекта (финансовый план).

· Прогноз отчета о прибылях и убытках.

· Прогноз отчета о движении денежных средств.

· Баланс (или расчет основных балансовых показателей).

· Бюджет капитальных вложений.

· Дополнительные вспомогательные формы.

5.3. Экономические показатели проекта:
· срок окупаемости проекта;
· NPV;

· IRR;

· профиль налоговых отчислений;

· прочие дополнительные показатели, в зависимости от специфики проекта.

5.4. Финансирование проекта:
· график финансирования проекта, включая заем со стороны Фонда;

· предполагаемые источники финансирования и их стоимость;

· график возврата займа Фонда и иных возвращаемых инвестиций.

5.5. Резюме по финансовому разделу проекта.

6. ОЦЕНКА РИСКОВ И УПРАВЛЕНИЕ РИСКАМИ

6.1. Подготовка карты рисков проекта.

6.2. Научно-технические риски.

6.3. Риски производства и технологии.

6.4. Рыночные риски.

6.5. Операционные риски.

6.6. Финансовые риски.

6.7. Прочие риски, в том числе оценка экологической безопасности реализации проекта.

7. УСЛОВИЯ УЧАСТИЯ ОСНОВНЫХ ИНВЕСТОРОВ

7.1. Схема участия.

7.2. Сроки, стоимость и объемы финансирования.

7.3. Обеспечение исполнения обязательств Заявителя по источникам финансирования.

8. ВЫВОДЫ



